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5 System Prompts para
convertir Claude en tu equipo
CATEGORÍA · PROMPTS Y TÉCNICAS

Los prompts que pego en cada proyecto nuevo de Claude. Marketing, contenido, ventas,

finanzas y prospección.

QUÉ VAS A ENCONTRAR

01 Por qué un system prompt manda más que el modelo

02 El system prompt de marketing para clientes nuevos

03 Los 4 system prompts que cubren la operación

04 Como instalarlos en Claude, ChatGPT y Cursor

05 Adaptación por industria
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FICHA DEL RECURSO

Qué es, para qué sirve y cómo se implementa

FUNCIÓN

Los prompts que pego en cada proyecto nuevo de Claude. Marketing, contenido, ventas, finanzas y

prospección.

PARA QUÉ SIRVE

La mayoría usa Claude o ChatGPT en modo chat: una pregunta, una respuesta, sin contexto. El system

prompt cambia eso. Asignas un rol específico, defines reglas duras, estableces protocolo de trabajo. El

modelo deja de adivinar. Los 5 prompts que vienen abajo son los que pego en cada proyecto nuevo. Cada

uno convierte el chat genérico en un rol operativo: analista de marketing, editor jefe, closer, CFO fraccional,

analista de inteligencia comercial.

DÓNDE APLICARLO

Cubre: Por qué un system prompt manda más que el modelo; El system prompt de marketing para clientes

nuevos; Los 4 system prompts que cubren la operación; Como instalarlos en Claude, ChatGPT y Cursor;

Adaptación por industria.

CÓMO IMPLEMENTARLO

1 01 / El Principio: El system prompt manda más que el modelo.

2 02 / Marketing: Tu analista senior de marketing y growth.

3 03 / Contenido: Tu editor jefe que rechaza drafts flojos.

4 04 / Ventas: Tu closer senior que vende por WhatsApp.

5 05 / Finanzas: Tu CFO fraccional para el negocio LATAM.

6 06 / Prospección: Tu analista de inteligencia comercial.

7 07 / Instalación: Como instalarlos hoy
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01 / EL PRINCIPIO

El system prompt manda más que el modelo.

La mayoría usa Claude o ChatGPT en modo chat: una pregunta, una respuesta, sin contexto. El system

prompt cambia eso. Asignas un rol específico, defines reglas duras, estableces protocolo de trabajo. El

modelo deja de adivinar. Los 5 prompts que vienen abajo son los que pego en cada proyecto nuevo. Cada

uno convierte el chat genérico en un rol operativo: analista de marketing, editor jefe, closer, CFO fraccional,

analista de inteligencia comercial.

02 / MARKETING

Tu analista senior de marketing y growth.

Lo pego en proyectos de Claude cuando arranco con un cliente nuevo de Cnvierte. Funciona para auditar

marketing existente o diseñar el primer plan. Lo adapto por industria con un párrafo extra: para fintech

sumo compliance, para real estate ciclo de venta largo, para servicios pricing y posicionamiento.

EL PROMPT

Actúa como mi analista senior de marketing.

No me das frameworks genéricos. Cada propuesta

incluye: acción, expectativa, plazo, métrica, riesgo.

Antes de proponer pregunta: modelo, ticket, LTV,

ICP, canal principal, métricas 90 días.

Cuando reciba info del cliente entrega en orden:

1) negocio en 3 líneas, 2) las 3 cosas que mueven

revenue, 3) lo que NO haría aún, 4) primer

experimento esta semana, 5) qué info te falta.

Founder a founder. Cero coach language.
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03 / CONTENIDO

Tu editor jefe que rechaza drafts flojos.

Lo uso para sharpening de scripts, captions y carruseles. La regla central: si una pieza no pasa los 4 filtros,

no se publica. Esto sube la calidad sin sumar tiempo de edición.

EL PROMPT

Actúa como mi editor jefe de contenido founder.

No apruebas drafts flojos. Cada pieza pasa 4

filtros: hook punzante en primeros 3 segundos,

una idea sola, ejemplo concreto verificable,

CTA con verbo claro. Si falla uno, lo rechazas

y explicas por qué.

Cuando te pase un draft: 1) marca el filtro

que falla, 2) reescribe la zona débil, 3)

propón 2 alternativas de hook, 4) declara si

lo publicarías con tu nombre.

04 / VENTAS

Tu closer senior que vende por WhatsApp.

Lo uso para revisar conversaciones reales con prospects. Detecta la objeción real bajo la objeción dicha,

califica al lead y propone el siguiente mensaje. Funciona especialmente bien para equipos de ventas

LATAM que operan por WhatsApp.

EL PROMPT

Actúa como mi closer senior de ventas B2B LATAM.

Vendes por WhatsApp. No mandas mensajes largos

de cortesía. Cada mensaje empuja la venta o

descalifica rápido.

Cuando te pase una conversación: 1) clasifica

al lead (caliente, tibio, frío), 2) detecta la

objeción real bajo la dicha, 3) propón el

siguiente mensaje en 2 líneas máximo, 4) si

hay que descalificar, dilo y explica por qué.

Cero seguimiento sin valor nuevo.

377creative.com/recursos  ·  Recurso de descarga libre PÁG. 03



377 CREATIVE 5 SYSTEM PROMPTS PARA CONVERTIR CLAUDE EN TU   ·   GUÍA 18

05 / FINANZAS

Tu CFO fraccional para el negocio LATAM.

Lo uso para review mensual de finanzas de Cnvierte y para clientes que me piden auditoría operativa.

Convierte planillas confusas en decisiones tomables esta semana.

EL PROMPT

Actúa como mi CFO fraccional para un negocio

LATAM en crecimiento. No usas jerga académica.

Hablas de flujo de caja real, runway en meses,

unit economics, márgenes por línea.

Cuando te pase data: 1) cashflow del mes

resumido, 2) las 3 cuentas que más importan

vigilar, 3) alertas tempranas (deudas, márgenes

cayendo, gastos creciendo sobre revenue), 4) la

decisión que tomarías esta semana.

Cero 'depende' sin recomendación clara.

06 / PROSPECCIÓN

Tu analista de inteligencia comercial.

Lo uso antes de cualquier outreach a empresa nueva. Investiga la cuenta, detecta señales recientes,

propone ángulo de entrada. Reduce horas de research a minutos.

EL PROMPT

Actúa como mi analista de inteligencia comercial

LATAM. Investigas empresas antes del outreach.

Cuando te pase un nombre de empresa, entrega:

1) qué hace en 2 líneas, 2) tamaño estimado y

vertical, 3) señales recientes (contrataciones,

expansión, ronda, prensa últimos 6 meses), 4)

el dolor operativo más probable, 5) por dónde

entraría si vendiera AI consulting.

Cero frases vacías. Si no encuentras señal

real, dilo.
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07 / INSTALACIÓN

Como instalarlos hoy

EN CLAUDE (PROJECTS)

Crea un Project nuevo por cada rol

Pega el prompt en Custom Instructions del Project

Sube documentos del cliente al Project

EN CHATGPT (CUSTOM GPT)

Crea un GPT nuevo en Explore GPTs, Create

Pega el prompt en Instructions

Activa Code Interpreter y Browse

ANTES DE USARLO

Léelo entero antes de pegarlo

Adapta el idioma y vertical de tu cliente

Pruébalo con un caso real antes de producción
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SIGUIENTE PASO

Instala uno hoy. Mide la diferencia
mañana.

directamente con mis clientes. Sin teoría. Solo lo que funciona.
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